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Asiat, jotka pitida heittai vuonna 2020

Kohteettomat kyimasoitot Sahkopostikeskustelut
Turhat tapaamiset Turha raportointi

Ty - joka on kallista ja tuottamatonta
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Askelta myynnilliseen
menestykseen 2020.




Always Be Prospecting







Etsi > Seuraa > Kontaktoi

D

You can customize this invitation

Include a personal message (optional):

A S i a ka S X Tervehdys Tero,

Olen seurannut sinua LinkedInissa ja pitanyt p
olisi kiva linkata ja saada paivityksesi jatkossakin.

Aihepiiri Y .

S —

FAESKOmalli




Kylmadsoiton ongelma
ei ole keskustelu.

Vaan keskeytys.




Vastaaja miettii aina naita:

- Miksi juuri mina?
- Miksi juuri sina?
- Miksi juuri nyt?

Vastaa ndihin 15 sekunnissa




Toimivan konkaletoinnin kaava

1. Kehu / viikkaus

2. Relevanssi

3. Ajoitus = Voitkava ombo

4. Referenssi

5. Esimerkeiet

&, Ehdotus CSanileino *
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Ole asiantuntija




MYYJA ON

“VIIMEINEN OLJENKORSI”

AMMATTIOSTAJALLE.

1 9L

Salespeople are a last
resort for modern
buyers.

MUTTA KUULEVAT JA
LUKEVAT MIELELLAAN
ASIANTUNTIJANAKEMYKSIA

Luotettu
auktoriteetti




ASIANTUNTLIA = LUOTETUIN TIEDONLAHDE

Percent who rate each source as ves emely credible W Company voices

)—o—o Y-to-Y Change

Financial NGO

Government
official

Company Academic A person Regular Successful

CEO Board of
technical expert expert like yourself employee entrepreneur

directors Journalist

industry

analyst representative
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Tuo kohtaamisiin
aitoa arvoa




96% of buyers say they are influenced by sellers
who focus on the value they can deliver the buyer

93% of buyers say they are influenced by sellers
who collaborate with buyers

58% of sales meetings are not valuable to buyers

-Rain Group 2018




Uusia ideoita organisaatiolle

Uusia tapoja jolla paihittaa kilpailu -
Uusia tapoja saastaa kustannuksissa ap
Uusia tapoja milla tehda rahaa

Uusia tapoja milla vahentaa riskia Qﬂ

= Aitoa arvoa lilketoimintaan
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Ota omistajuus tyostdasi




“EL ole tarpeeksi Liideja.”

"Allkka menee burhaan &vé}vkév\"
“Litlkaa uusia &jévbliimeiﬁbl"

"Jaksaminen el ritka”

= olet itse vastuussa




“Katlehet F:E,&'olbl

telhda ikke
Sxxbana




93 %

vastaajista kertoi, etti tyo viasyttaa
tai uuvuttaa, niin etta se héiritsee
0maa vapaa-aikaa.

m m Myynnin &

Markkinoinnin

MMA tyduupumuskysely 2018 Ammattilaiset

"Asiantuntijatydn
epéaselvét rajat. Pitaisi
olla tavoitettavissa 24/1,
mika kuormittaa.

Tyidasiat seuraavat mukana
eiki tule selke:iti rajaa vapaa
ajan ja tyon roolitukseen.”

Myynnin &

Markkinoinnin

MMA tyduupumuskysely 2018 Ammattilaiset







Laita happinaamari ensin itsellesi.
Onnistutaan_yhdessa ystavat




Kdytettdvissa oleva aika

Perhe Harrastukset | [ RE— Muut asiat

“Friends, Family, Work, Health. Pick any 3.”
- David Sedaris



<

Luo rutiini ja rakenne
johon itse uskot
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Sl iy,

Miten valttaa Halnklta -—efektl myynmssa?




Myyja menestyy, kun han tekee hanelle
kuuluvan tyonsa, joka ikinen (arki)paiva.




50/VKO
10/VKO




MAARITA OMAT TAVOITTEESI VIIKKO- TAI PAIVATASOLLE

PUHELUA AAMULLA
PUHELUA / ILTAPAIVALLA
LINKEDIN VIESTIA ILLALLA
UUTTA PROSPEKTIA / PVA
BLOGIKIRJOITUS / VKO



ikosuunniteima (D) D () D G




KEHITA

* 1+ 1T 1

Asennoidu jo myyntiprosessin alussa kysymaan, minka asioiden pitaa toteutua,
jotta yhteistyon aloittuminen on ylipaataan mahdollista

Al kysy paatosta kerran isosti, vaan monta kertaa pienest prosessin varrella

Asiakkuuden aloittaminen > kaupan klousaaminen - Suhde > Sopimus 5
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suurinta harhakuvitelmaa
modernista myynnista




™




"Tulispa kaupallisia kohtaamisia”




19992019

Ei “Sokkomyynille” - Kylla aktiivisuudelle
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Moderni myynti on targetoitua ja tietoperusteista
- ei lonkalta ampumista



Myynnin suurin haaste 2020

” Meidan E&z&vv vahan viela miekkia

sisaisesti Ja Falo&a astaan.

Yhteisen sitoutumisen puute




TITTELI EI ENAR (VALTTAMATTA) RIITA

- tarvitaan tarkempaa tietoa talenttien
vaikutuskyvykkyydesta

Organisaation sisaiset mielipidejohtajat




ACCOUNT INFORMATION

Stage:
Confidence:
Last modified by:

Decision Makers

Executive Sponsars

Blockers

Ketké osallistuvat
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Asiakkaat tulee ovesta,
el somesta”
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SOSIAALISEN MYYNNIN TARKOITUS:

LIKETOIMINNAN TUKEMINEN
SOSIAALISTEN SUHT JA AVULLA.




f ASIANTUNTIJABRANDI

SOSIAALINEN KUUNTELU SISALTOJEN HYODYNTAMINEN

#SOCIALSELLING

"o o

VERKOSTON VAHVISTAMINEN SUHTEIDEN SYVENTAMINEN 5 :




LUOTTAMUKSEN SYNTYMINEN ON AVAIN OSTAMISEEN

LUOTAMME JA KUUNTELEMME KALTRISIAMME

Percent who rate each source as very/extremely credible

1]

A person
like yourself

Company
technical expert

Academic
expert

Regular
employee

Successful | nancial NGO

industry ]
entrepreneur analyst representative

#SIMILARITEETTI

Il Company voices

(-r—0@—@ Y-to-Y Change

)

Board of
directors

Government

Journalist official




People who can introduce you to Samuli Savo %4 (from:JaniAaitonen) (@Manutd)

Top Latest People Videos

F Jani Aaltonen @JaniAaltonen - Apr 2 v
Replying ta @SaniLeina and @ManUtd

Samuli Savo 17 Worked with Samuli Savo 21 Went to school with Samuli Save 50 Shared groups

M Juha Eteldniemi - 1st Message
4 coatFazer
Soth members of Teollinen Internet - industrial intarnet in inland
£%  Pekka Bau . 1st Message
% Sales Director at Ghilit Oy
Both members of TKK Alumni
Mikko Pulkkinen . 1st Message
Chief Gperating and Marketing Officer (CO0), Microsoft Finland at Micrasoft

Both members of Teollinen Internet - Industrial internet i and

Mikko Komi - 1st Message
Kehityspaallikks at Lounea Oy
Both members of Teollinen Intemet - industrlal internetin Finland

#ryhmat #ManUtd #maraton

Mik: tai kuka yhdistia teitéd tyokontekstin ulkopuolella?
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untelu  [CZAVSTRE Gougle
Ka rioitus o Alerts mentlon

Konverftointi &QM
Kvalifiointi

Asocedo]® m
Kommunikaatio Hubsgy ..
Kontaktointi sacks " m in




Hyddynni asiakkaan n |
jattamia digitaalisia ,\@@1@
jalanjalkia. N

Miké firma rekrytoi paljon? ! V (_]V]U

%ﬁ'

Mika firma kay millékin sivulla?
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in SALES NAVIGATOR

000

Alerts Lead Shares v
Samuli Savo, a saved lead at Stora Al types
New batch of exciting opportunitie | aads as
Combient Foundry #ventureclient Saved -
Lead News Lead lists ) Dustinin prospektit 2 Lastup=ated &9 "2, 201
Q Combient Foundry
Call for entrepreneurs and startu Lead Shares 1 4 6 3

business opportunities with Com
the unique venture client cases fi

- Opportunities | Combien Lead Changed Roles

combientfoundry.c 1 "
o ientiouncry.com Lead Viewed Your Profile

Lead Changed Jobs

Lead Engaged with your Content

Lead Accepted your Connection

KUKA VAIHTOI TYOPAIKKAA?
i estione s | KUKA HYVAKSYI KUTSUN?

kyberhyokkayksistd. Molemmat ka

jatkossa tietoturvan parantamisee; Account Shares KU KA TYKKASI S I SALLIUSTA?
Account Funding News ]

Potential Lead Viewed Your
Jarkko Saarimaki, a saved lead at|  profile
Traficom / Transnart- och kommur

Jarkko Saarimaki, a saved lead at |
Traficom / Transport- och kommur

. Basod on yout ke preterences



Hubspot Sales

Seuraa miten viesteja avataan ja

aseta seuraavattoimenpiteet.

i= Stream PR i M

Someone ! |
® Upgrade —
Tomorrow moming
4 Mute Thr
¥ Naxt business day B:00
—
[l Repor P Yomomow atemoon !
Someone clicked hitp://equipping! Custom
I
23/03/2015 05:02:44 am =
G Settings !
Someone h ’ T

(GMT +5:30) Bombay. C MUt

Someone ha

Tuki: GMAIL, OFFICE 365, OUTLOOK desktop

Activity Feed

Opened by mikko.laitinen@mons
#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio
Tolssa paivna at 8.04

v

Sent to patiekash77@gmail.con
#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio

3 piivai sitten at 22.10

Opened by Antt| Karjalainen
#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio

3 piivaa sitten at 22.08

Sent 1o simo ikonen@lianatech.com
#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio

3 piivai sitten at 22.05

Sent to Maila Kauppinen

#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio

3 piivad sitten at 21 .50

Sant 10 satukivela@crosswrap com
#Sales2020 - tapahtuman lippujen
vahvistus & clennainen informaatio

3 paivaa sitten at 21 48




| iéf;Pidetéén huolta toisistamméf LI
“" _ Onnistutaan yhdessa.

i keksita tekosyiti.

Ylita itsesi.




