Selata yrityskaupan haaste #1:
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Yrityskaupan yleisimmat haasteet

1. Ostajan loytaminen
2. Arvon maarittaminen

3. Rahoitus

Lahde: Omistajanvaihdosbarometri 2018, EK ja Suomen Yrittajat
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Miksi ostajan loytamiseen kannattaa
panostaa’

Ostetuista yrityksista Ostejcuis}a yrityksista Nelja viidesta yrityskaupan
yli 90% jatkaa toimintaa yli 30% muuttuu toteuttaneesta on

3 vuotta kaupan jalkeen* kasvuyrityksiksi kaupan tyytyviisia®
jalkeen*

*Finnveran tutkimus *Finnveran tutkimus **Omistajanvaihdosbarometri 2018
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Edellytykset ostajan loytamiselle

1. Tunnista mita myyt ja valmistaudu
+ Osakeyhtio vai litketoiminta?
+ Mista litketoiminta koostuu ja mika siina on arvokkainta?
« Onko tarkeat asiat dokumentoitu ja sopimukset kirjallisia?
+ Onko yrityksessa varallisuutta, joka kannattaa siirtaa pois ennen myyntia?

2. Selvita yrityksesi arvo
Yrityksen arvon voi maarittaa useilla eri tavoilla. Kaksi yleisinta tapaa:

« Tuottoarvo perustuu siihen, kuinka paljon yritys tulee tuottamaan uuden
omistajan vetamana.

+/ Substanssiarvon saa helpommillaan laskettua vahentamalla taseen
viimeisesta luvusta kaikki velat.

3. Kartoita ostajaehdokkaat
+ Lahipiirista
+ Lahipiirin ulkopuolelta
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Kysymyksia yrityksen myyjalle

Minkalainen ostaja voisi olla?

Miksi han haluaisi ostaa juuri sinun yrityksesi?
Mita viestintakanavia kaytat?

. Mita viestitaan?

Mita sitten, kun potentiaalinen ostaja on loytynyt?
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1. Minkalainen ostaja voisi olla

Katso ensin lahelle... ...ja sitten laajemmin
s | / Yritt&jaksi haluava
Tyontekija Asiakas yksityishenkils
"
' Kilpailija
Sukulainen paili] \ Toinen yritys
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1. Minkalainen ostaja voisi olla

Suurempi yritys

Toinen pk-yritys

Henkiloostaja
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Myynnin perusasia patee: tarvitset useampia
kontakteja, jotta loydat yhden ostajan tai
ostokohteen

TIETOISUUS % Viesti myyntiaikeestasi

Herata potentiaalisten ostajien kiinnostus

KIINNOSTUS

AlE - Tarjoa tietoa yritykseesi tutustumiseksi

e e Vie neuvotteluja johdonmukaisesti eteenpain
PAATOS

Tee kauppa

OSTO
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1. Minkalainen ostaja voisi olla?

KUN OSTAT, POHDI NAITA:

1. Miksi ostaisin?

- Mitka ovat tavoitteeni ja tukeeko osto sita?
2. Mita ostaisin?

- Mita myynnissa julkisesti?

- Voinko lahestya kiinnostavaa yritysta suoraan?
3. Miten ostaisin?

- Vastaako ostettava kohde tarpeitani ja tavoitteitani?
- Riskit, ehdot, kauppahinta ja rahoitus?

4. Miten menestyn kaupan jalkeen?
- Miten otan ostokohteen haltuun?
- Miten kehitan kokonaisuutta?

Lahde: Pk-yrityksen omistajanvaihdosopas 2017
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2. Miksi ostaa juuri sinun yrityksesi?

Ostaessa voit saada ~ R Myydessa voit saada
Toimivan liiketoiminnan / o el - Jatkajan tyollesi
Asiakkuuksia < B Uutta virtaa
Kassavirtaa g Uudistuvan litketoiminnan
Osaamista g 2 Tyytyvaisia asiakkaita

Uusia markkinoita Y ‘ Tyytyvaisen henkiloston
Henkilostoa & & Uuden roolin itsellesi;
Kasvua A\ osaomistaja, tyontekija,

Nopean reitin yrittajyyteen, f;il;]?éséﬂaen, mentori,
jossa onnistumisen = o . ja...
todennakdisyys on korkea QT Rahaa ja vapautta
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2. Miksi ostaa juuri sinun yrityksesi?

Osakeyhtio vai Taloudellinen Tulevaisuuden
liiketoiminta suorituskyky myynti ja tuotto

Asiakaskunta ja sen
rakenne

Toimintamallit ja o , Toiminnan siirrettavyys
. Kiintea omaisuus
sopimukset ja monistettavuus

Hinta ja miksi myydaan

TULEVAISUUS
TOIMINTASUUNNITELMA
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3. Mita viestintakanavia kaytat?

Olet myymassa - markkinoi siis kauppatavaraasi.
Talla kerralla se on oma yrityksesi!
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3. Mita viestintakanavia kaytat?

Suurempi yritys Suora lahestyminen

Suora lahestyminen
Toinen pk-yritys
Massan tavoittaminen

Henkiloostaja Massan tavoittaminen
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3. Mita viestintakanavia kaytat?

« Kun tarpeena on tavoittaa riittava massa potentiaalisia
ostajia, mieti:
* Mita kanavia kaytat
* Miten heratat potentiaalisen ostajan mielenkiinnon
« Miten viet asiaa eteenpain, kun saat ostajakontaktin
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3. Mita viestintakanavia kaytat?

* Verkkoilmoittelu
 Asiantuntijan verkostot
 Alan verkostot ja julkaisut
L ehti-ilmoittelu

» Suora kontakti

 Suusta suuhun markkinointi
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4. Mita viestit?

Ostajaa kiinnostaa lahes aina

» Miksi myydaan?

» Ansaintalogiikka?

 Alan tulevaisuuden nakymat?
 Yrityksen kehittamismahdollisuudet?
* Liiketoiminnan ennustettavuus?

* Sopimukset?

« Historiallinen suoriutuminen?

. Myk/jén sitoutuneisuus toimintaan
yrityskaupan jalkeen?
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4. Mita viestit?

Ostajaa voi epailyttaa

» Epaselvat omistussuhteet tai
osakassopimuksen puuttuminen

« Epaselvat tai ristiriitaiset tiedot
yrityksen tilasta

» Alan heikot tulevaisuuden nakymat
tai muut litketoiminnan
kasvattamista vaikeuttavat tekijat
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5. Kun potentiaalinen ostaja tai kohde
loytyy

 Valmistaudu viemaan kauppaa eteenpain, kun saat kontaktin
ostajaan tai myyjaan:
« Etene maaratietoisesti kohti kauppaan
 Pida riittavat ja ajantasaiset tiedot yrityksesta saatavilla
» Valmistaudu vastaamaan kysymyksiin ilman viiveita
 Tarvitsetko myyntiesitetta?
* Mieti mita osaat itse ja mihin tarvitset apua asiantuntijalta
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10 vinkkia
yrityksen
myyjalle
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Lahde liikkeelle ajoissa

Mieti mita osaat itse ja mihin tarvitset apua

Tieda mita tarkalleen ottaen myyt

Tee yrityksestasi mahdollisimman kiinnostava ostokohde

Siirra yrityksen ydinlitketoimintaan kuulumaton varallisuus

muualle

Laita paperit jarjestykseen

Varmista, etta hintapyyntosi on realistinen

Panosta viestintaan ja ostajan loytamiseen

Vie potentiaalisia ostajia maaratietoisesti kohti kauppaa

Kayta asiantuntijaa asioissa, joita et itse osaa



Yritysporssi.fi pahkinankuoressa

« Kavijamaariltaan Suomen suurin
kauppapaikka verkossa yrityksen

ostajalle ja myyjalle Yritysporssi lukuina

40.000+ kayttajaa/kk

« Suomen Yrittajien perustama ja osin

omistama palvelu
8000 yhteydenottoa/v

 Alusta, jonka kautta yrityksen myyja ja
ostaja voivat loytaa toisensa
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Nain Yritysporssi toimii
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LUO TUNNUKSET JATA ILMOITUS JA MYY YRITYKSESI, EI
ILMAISEKSI LOYDA OSTAJA VALITYSPALKKIOTA
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Tilanteita, joissa Yritysporssi voi auttaa

1. Tarve myyda koko yritys

”Myin erikoiskuulosuojaimia
y y r]%arklgmo.lvakn yﬂ_tyksem.
1 11 mi ritysporssin kautta ja voin
2. Tarve myyda yrityksen liiketoiminta .}'qusit"eua alvelia
lampimasti. Sain yli 20
yhteydenottoa
ostajaehdokkailta

TNPPLEL . . muutamassa kuukaudessa ja
3. Tarve loytaa uusi osakas yritykseen R e Tt

nopeasti.”

4. Tarve ostaa yritys tai liiketoiminta Karj Sinkko, 50 yuotta
yrittajana, nyt elakkeella

5. Tarve loytaa yrittajia franchisingketjuun

YRITYSPORSSI



Kiitos!

Lisatiedot:
WWW.Yritysporssi.fi
meri.varkoi@yritysporssi.fi
050 434 9303
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http://www.yritysporssi.fi/
mailto:meri.varkoi@yritysporssi.fi

