Myytava yritys

“millaiset yritykset menevét kaupaksi, miten edistdd oman yrityksen

myyntié ja miten saada yrityksestd mahdollisimman hyvé hinta”
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Suomen Yrityskaupat on
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Suomen suurin yritysvalittdja, perustettu vuonna 1996

25 henkil6a, konttorit Helsinki, Tampere, Lahti, Turku, Vaasa, Seindjoki, Oulu, Rovaniemi,
Jyvaskyla, Joensuu, Porvoo, Salo, Tallinna, Espanja.

SYVL ry:n perustajajasen

Aktiivista myyntikohteita noin 950, joista 100:lla liikevaihto 1 - 22 Me

Myytévien kohteiden rahoitustarve yhteensa yli 200 Me, LV yhteensa 450 Me
Ostajakontakteja yli 24 000, vuosittain mukana noin 200:ssa@ omistajanvaihdoksessa, joista
10% kansainvalisia kauppoja

Palvelut; arvonmaéritykset, yrityskaupanvélitys, kauppakirjat, sopimukset, rahoituksen
haku, kaupan konsultointi ja yritysten valmistelu kauppaan
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Lahtooletus: osapuolet haluavat tehda kaupan

Myyja

Ostaja 4 .

Rahoitushakemus ~
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Yrityskaupan syntymisen ongelmia

B sopivan ostajan tai ostokohteen Idytyminen
B sotkuinen pesa, kaikkea mahdollista
B paperit kateissa tai epaselvat
B huonosti valmisteltu, huonot kauppakirjat
kiire "ota rahat ja juokse”
lian my6éhaan liikkeelld
B tunnearvo, eparealistinen hinta
B ostajan osaamattomuus
vedatys, vaantdminen = vaara asenne
varaton tai eparehellinen ostaja / - myyja
B luottamuspula, tietojen panttaaminen
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Tavoite => paatokset => toimenpiteet

u tavoite; myyminen, kehittdminen vai alasajo
kuka on jatkaja ja miksi

aikataulu; luopuminen heti vai myéhemmin
missa maarin luovutaan; kokonaan vai osittain
mista luovutaan; liiketoiminta vai yhti6

ketka luopuvat; kaikki omistajat vai osa
arvonmaaritys nyt tai mydhemmin

Tavoite on yrityksen terveydeksi ja nostaa sen arvoa!
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Tee ostamisesta helppoa jo ennen myyntia

sisdiset omistusjarjestelyt, ketka myy, mita, kenelle

henkilostojarjestelyt ja sitouttamiset
rahoitusvaihtoehtojen selvittdminen
esite- ja myyntimateriaalin valmistus

B myyjan elakejarjestelyt

B rakennejarjestelyt

B tuotannon jarjestelyt Make
B asiakirjojen jarjestelyt - Yourself
® totuudenmukainen kirjanpito 4 at home!
m taseen keventaminen ~ ﬂmh':'
n e L
[

[

Me I6ydamme sinulle jatkajan
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Varmuus on varallisuutta

VARMUUDEN VAIKUTUS
KAUPPAHINNAN MAKSUUN

W Earn out, maksujdrjestely  m Kiintedkauppasumma
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MAKSUTAVAN JAKAUTUMINEN

VARMUUS
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D o Mika yrityksesti tekee arvokkaan?

YRITYSKAU A

.

Liike-idea, osaaminen, hyva
toimintatapa ja rutiinit, tehokas
tuotanto, hyvat asiakassuhteet, hyva
maine ja tunnettavuus, verkostot,
taitavat ja sitoutuneet tyontekijat, hyva
tyéilmapiiri, kunnon yrittajataidot, kyky
muuttua, kehittya ja kasvaa ym.
aineetonta

Yrityksesta tekee
arvokkaan
ARVO inhimillinen
padaoma
ja aineeton
omaisuus

SUBSTANSSI- /
REALISOINTI-
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Arvo kasvaa aineetonta siirtamalla

|
Omistajanvaihdos vaikeampaa, alempii Omistajanvaihdos helpompaa,

yrityksen arvo, monimutkaisempi | yrityksen arvo korkeampi, kaupan
kaupan toteutus | toteutus yksinkertaisempi
. . I . .
Tietojen, : Yritys Tietojen,
taitojen, | taitojen,
rutiinien, Omistala : rutiinien,
asiakas- asiakas-
suhteiden suhteiden
yms. : yms.
omistajuus : omistajuus
yrittajalla ! yrityksella
Copyright Juha Rantanen 2016 , Suomen Yrityskaupat Oy
21.10.2019 9
9
D Toisen katto on toisen lattia
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Markkinapotentiaali /
Omistajan tarpeet tyydyttava
liiketoiminna taso .
Kv-kilpailija Tavoitteet
Sijoitta_ja Maailmanlaajuinen |
Suuryritys liiketoiminta
Liikemies -
e Valtakunnallinen
Kilpailija " .
Sijoittaja liiketoiminta
Konsolidaatiot
Kllpalllja Kasvu
Uran vaihtaja Rahoituksen
Sarjayrit_té_ja; . takaisinmaksu
o Ansaita leipdnsa
Yrittaja . Vapaus
Perustaja Elamaéantyyli
Yhden miehen show

10
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Kysynnan vaikutus; kuka hyotyy eniten,
maksaa eniten

Vahiten Eniten
B uusi yrittaja B laajentava yritys
B perheenjasen m sijoittaja
m tyontekija B suuri yritys
B osakas m kilpailija
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Yritys on helpoin myyda kun yritys

parjaa: takana useita hyvid vuosia, yritykselld menee hyvin ja
tulevaisuus nayttda hyvalta

kasvaa: yritys on kasvanut, mutta kaikkia mahdollisuuksia ei ole
vield hyédynnetty

on riippumaton myyjasta, yhdestd asiakkaasta ja alihankkijasta
nykyisilla koneilla, tiloilla ja henkildkunnalla parjatédan pitkaan
on sopeutuva: lamoista selvitty vahin vaurioin

on varmistanut menestystekijansa

Copyright Suomen Yrityskaupat Oy 12
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ja kun

B avainhenkilot sitoutettu
B takaisinmaksuaikana ei rekrytointi- ja investointitarpeita

B myyjan elakeasiat ovat kunnossa myynnisté huolimatta
yritys ja yrittaja ovat valmiita tekemaan kaupat

kaupan toteuttamisen on useita vaihtoehtoja
kauppahinta on realistinen rahoituksen nakékulmasta
jatkajan ammatilliset ja taloudelliset rahkeet ovat riittavat

Copyright Suomen Yrityskaupat Oy
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Lopuksi; tee ainakin nama

Hanki harrastus, hanki elama!!

Aika ammattilaiselle; missa ollaan, mihin mennaan, miten edetaan
Tee paatds, aseta tavoite ja aikataulu

Askeleet kohti finaalia

a) rutiinit kuntoon, delegointi, toiminnan jérkeistdminen, taseen
keventdminen,

b) panosta viestintdén; paperit kuntoon, mappiin tai tiedostoihin
c) omistajien vélit selviksi
d) verosuunnittelu /-selvitys- /ennakkotieto
e) keskity bisnekseen!!!
f) jollet itse ole yrityskaupan ammattilainen, kdyté sellaista
5. Luovu ja luota oikeasti
6. Siirtyminen elamassa eteenpain
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Turvallinen yrityskauppa hyvaan hintaan

aloita heti, varaa aikaa

kattavat sopimukset, turvaavat ehdot
taustojen tarkistaminen

jarkeva rahoitus

mieti onko avoimuus hyoéty vai haitta?
tarjoa saattovaihetta

tue rahoitusta

avoin ja rehellinen meininki
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Sutis Babaven, Riit s Kospoaia, Arl Enghlorm,

ik Haanizt ja Jahanna Haan

howtovalue
: abusiness
| l \ and save your own shirt
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